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Sjutton (17) teckningsratter berattigar till teckning av tre (3) nya aktief
f ’4‘

Teckningskurs 1,95 SEK ¢y dupd

TECKNINGSTID
7 MAJ - 21 MAJ 2021

Viktig information

Féljande sammanfattning &r inte ett erbjudande utan ska ses som en introduktion \/,

till Serstech AB:s (“Serstech”) memorandum och innehaller inte nédvéandigtvis all C I_
information fér att ett investeringsbeslut ska fattas. Investeraren rekommenderas

att ta del av memorandumet, som finns att tillga pa Serstechs hemsida (www.

serstech.com) fére det att ett investeringsbeslut fattas, fér att ta del av de N O R D | C I S S U I N G

potentiella risker som férknippas med beslutet att investera i virdepapperen.
Serstech AB, org.nr 556713-9893.




KORT OM SERSTECH

Serstech utvecklar och séljer instrument och mjukvara fér framst
civila sdkerhetsmyndigheter som tull, polis och réddningstjanst
over hela vérlden. Instrumenten bygger pa Ramanspektroskopi,
vilket &r en analysmetod for att med hog precision identifiera
ett stort antal olika @mnen. Foretagets instrument kan identifiera
over 14 000 @mnen, ofta genom férpackningsmaterial, vilket
innebar att forpackningarna inte behdver 6ppnas. Detta ar
speciellt viktigt inom sdkerhetsbranschen, som hanterar olika
former av farliga kemikalier, sdsom narkotika, sprangamnen och
giftiga @mnen.

Storre delen av utvecklingen och all produktion sker i Sverige,
vilket &r en stor konkurrensférdel vid internationell forséljning
inom sdkerhetsbranschen. Férsaljningen sker genom ett globalt
partnernatverk som bestar av drygt 90 partners med stor
erfarenhet av bade teknologin och kundgrupperna.

Partnernatverket borjade byggas upp 2018 och sedan den
kommersiella satsningen inleddes i borjan av 2018 har tillvaxten
varit mycket hdg fram tills Coronapandemin slog till 2020. Under
2019 hade tre av fyra kvartal en tillvéxt pa éver 100% och trots
pandemin resulterade 2020 i 9% tillvaxt pa helaret och tva av

kvartalen hade mer &n 50% tillvéxt jamfért med motsvarande
perioder 2019. De tre senaste kvartalen har varit Idnsamma och
under forsta kvartalet 2021 slogs bade férséljnings- och
[6nsamhetsrekord med 11,5 respektive 3 miljoner kronor.

Sakerhetsmarknaden rér sig mot att alltmer prioritera moderna
och digitala verktyg och Serstech réknar med att marknaden
fér handhallna Ramaninstrument 6kar med ungefér 10% om aret.
Det finns flera andra aktorer pa marknaden, men Serstech
beddmer att bolaget &r det snabbast védxande och att den
snabba tillvaxten kommer att fortsatta framoéver. Serstechs
konkurrensférdelar &r bland annat att bolagets instrument &r
mindre, lattare och mer kostnadseffektiva och att bolagets
mjukvara ar betydligt mer kompetent an konkurrenternas. | mars
2021 lanserades tva nya instrumentmodeller och en ny
mjukvaruplattform, vilket ytterligare starker bolagets
konkurrenskraft.

Styrelsen har satt som mal att Serstech ska véxa med minst 50%
om aret i genomsnitt under perioden 2020-2025.

SERSTECH 100 INDICATOR
Lanserades som prototyp 2016
och som fardig produkt 2019
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SERSTECH ARX
Lanserades 31 mars 2021
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SERSTECH ARX+
Lanserades 31 mars 2021
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SERSTECH SERS-KIT
Lanserades september 2019
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SERSTECHS UTVECKLING

2018 pabérjades en snabb transformation av Serstech fran att vara ett tidigt
utvecklingsbolag utan fardiga produkter till ett kommersiellt framgangsrikt féretag.
Stora satsningar gjordes under de tva férsta aren pa att fardigstalla produkterna och
att pabdrja bygget av ett globalt partnerndtverk och en vélfungerande intern
organisation. Redan efter tva och ett halvt ar har resultaten visat sig, med kraftig
férséliningsékning och I6nsamhet, trots en konservativ marknad med séljcykler som
kan vara flera ar langa.

2016 En prototyp av Serstech 100 Indicator &r fardig efter flera ars
utvecklingsarbete.
2018 Q1 Bolaget pabérjar arbetet med att bygga upp en professionell

séljorganisation och ett globalt partnernatverk. Det nya séljteamet borjar
ta form pa hosten 2018.

2018 Q2 Det forsta partneravtalet kommer pa plats, med en partner i Sydostasien.

2018 Q3 Den forsta OEM-kunden &r pa plats. Osterrikiska Anton Paar utvecklar sig
under de kommande tva aren till att bli Serstechs stérsta kund.

2019 Q2 De 32 viktigaste geografiska marknaderna técks av partnernatverket.
Arbetet med expansionen fortséatter for att tacka in alla viktiga
marknader.

2019 Q2 Serstechs enda produkt, Serstech 100 Indicator, har uppnatt en
prestanda- och kvalitetsniva som goér att den blir konkurrenskraftig
pa marknaden.

2019 Q3 Serstechs férsta SERS-16sning (baserad pa tekniska principer som
féretaget en gang doptes efter) kommer ut pa marknaden. Patentet pa
[6sningen godkanns i mitten av 2020.

2020 Q1 Foér att sakerstélla att kompetensforsorjningen kan uppréatthallas och att

utvecklingskostnaderna ar hallbara startas ett heldgt dotterbolag i

Ruménien. En effektiv skalbarhet gérs darmed méjlig.

2020 Q2 Partnernéatverkets geografiska téackning &r komplett. Utvecklingen av
natverket fortsatter och pa manga marknader finns det mer &n en partner.

2020
Q2-Q4

Lokala séljare anstalls pa flera viktiga marknader, vilket bland annat skapar
férutsattningar till férséljning dven under pandemin.

2020 Q3 Det forsta kvartalet av tre i rad som &r |6nsamma. Bade Q3 och Q4 2020
ar dessutom kassaflédespositiva, trots effekterna av Coronapandemin.

2021 Q1 Serstech Rental lanseras, som den férsta hyreslésningen i branschen.

2021 Q1 Tredje kvartalet i rad med I6nsamhet, ny rekordférsaljning och nytt
rekordresultat pa 3 MSEK. Tillvaxt pa 91%.

2021 Q2 Serstech Arx/Arx+ och ChemDash Pro/Pro+ bérjar levereras till kund.
2021 Q3 Nasta generations produktplattform bérjar utvecklas. Produkterna &r

radikalt annorlunda an det som marknaden erbjuds idag och férvéntas ha
stor betydelse for den framtida tillvéxten.
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FINANSIELL OVERSIKT

KSEK Q1,2021 Q4,2020 Q3,2020 Q2,2020 NOTERBART
Nettoomsé&ttning 11 459 5954 8 213 308 Stark omsattningstillvaxt.
Rorelsekostnader -9 593 -8 800 -8 607 -9 790 L. L
varav Handelsvaror -3 068 -2 027 -1 862 0 E?Vséta'a‘rli?%tneageérrasregaa:n betydligt lagre
EBITDA resultat 4791 2826 3806 -4 057 '
Roérelseresultat (EBIT) 3071 1144 2124 -6772 Tre pa varandra féljande kvartal med
Periodens resultat 3024 1095 2076 -6 820 positivt resultat.
Omsattningstillgangar 20 281 20 547 17 648 14 951 . o
Balanslikviditet (netto)* 218% 186% 253% 259% Stabil balanslikviditet.

Balanslikviditet i absoluta tal** 10 992 951 10 659 9 189
12 *Balanslikviditet (netto) =
10 m/m\m/m Omséttningstillgangar/kortfristiga skulder

8 **Balanslikviditet i absoluta tal =

6 Omséttningstillgangar - Kortfristiga skulder
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MOTIV TILL NYEMISSION

Serstech har under de tre senaste aren byggt upp och férfinat en
vélfungerande intern organisation och ett globalt
distributionsnatverk, som idag bestar av drygt 90 partners. Den
kommersiella grunden lades under 2018 och 2019 och i mars 2021
pabdrjades leveranserna av tva nya instrumentmodeller och en helt
ny mjukvaruplattform. De nya produkterna innebér dels att Serstech
har en modernare produktportfélj och att bolaget for forsta
gangen har unika och patenterade férdelar i sitt produkterbjudande.
Pa en marknad som helt styrs av offentliga upphandlingar &r unika
funktioner avgérande viktigt, eftersom de kan blockera konkurrenter
fran att uppfylla kraven i en upphandling.

De senaste tre rapporterade kvartalen har alla visat pa |6nsamhet.
Det senast rapporterade kvartalet slog rekord i bade omsattning
och l6nsamhet, samtidigt samtidigt som de fasta kostnaderna
sankts med runt 3 MSEK per kvartal jamfért med samma period
féregaende ar. Styrelsens tidigare bedémning att bolaget ska
uppna en tillvaxt pa minst 50% om aret i genomsnitt &ver en
femarsperiod kvarstar. Styrelsen bedémer vidare att bolaget inte
kommer att behdva ta in mer pengar for att finansiera den [6pande
verksamheten, forutsatt att Corona-pandemins effekter avtar
under sommaren 2021.

Serstech har en kompetent och kostnadseffektiv
utvecklingsorganisation med en hdg innovationsgrad. Samtidigt
kan vi se att foretagets huvudsakliga sju konkurrenter idag har
relativt likvardiga produkter med liknande funktionell konstruktion.

Under 2020 har foretagets satsning pa forskning mynnat ut i
produktidéer som har potentialen att utmana konkurrenterna
med nagot som avviker radikalt fran de etablerade |6sningar som
funnits pa marknaden i relativt oféréndrad form i ungefar 15 ar.
De nya produktkoncepten beddms vara patenterbara och den
forsta patentansokan &r redo att Iamnas in.

Foretagets huvudsakliga férséljning sker idag till sékerhetskunder,
som generellt &r konservativa och relativ trégrérliga. Kundernas
beteende har tillatit att de stora spelarna pa Ramanmarknaden
inte behovtinnovera eller féréndra sig i nagon stérre utstrackning.
Serstech har identifierat uppenbara behov som inte idag kan
tillfredsstallas av 16sningarna som erbjuds och valjer darfor att
offensivt satsa pa en ny generation |6sningar som har potentialen
att forandra marknaden i grunden. For att sékerstélla att Serstechs
nya lésningar &r forst pa marknaden har styrelsen beslutat att
foresla bolagsstamman att genomféra en nyemission om 25
miljoner kronor for att mojliggora en snabb utvecklingstakt av
den nya generationens produkter.

Under de kommande aren bedémer bolaget att en mycket god
tillvaxttakt ska kunna bibehallas, genom férséljning av [6sningar
fran den befintliga portféljen som bedéms ha en lang kvarvarande
livslangd. Satsningen pa nasta generations produkter kommer
att inneb&ra en markant stérre adresserbar marknad fran
lanseringen av den forsta nya produkten som planeras till slutet
av 2023.



VD HAR ORDET

Serstech har utvecklats snabbt under de senaste tre aren och
har tagit mycket stora steg framat inom en mangd omraden —
produkterbjudande, organisation, saljkanal, marknads- och
kundkunskap, marknadsféring, affarsmodell, processer och
styrning. Varumérket Serstech har samtidigt gatt fran att vara i
det ndrmaste obefintligt till att vara relativt valetablerat och
relevant for kunderna. Vi har sett en kraftig forséljningstillvaxt
och de tre senaste kvartalen har alla varit [Idnsamma och med
bade forséaljnings- och [énsamhetsrekord i senast rapporterade
kvartalet.

For férsta gangen har foretaget ocksa en bra kassalikviditet,
som byggts upp med hjalp av egen férséljning och produkter
som inte bara haller hog kvalitet, utan ocksa fér forsta gangen
erbjuder unika funktioner som konkurrenterna saknar. De férsta
Serstech Arx skickades till kund den 31 mars och under véaren
2021 kommer demoinstrument att finnas tillgangliga for kunder
i alla vérldsdelar. Serstech Arx har tagits fram baserat pa den
feedback som vi fatt fran marknaden under 2018 och 2019 och
produkten |&ser for forsta gangen manga av de problem som
l[dmnats oldsta under 15 ar av de stora instrumenttillverkarna i
branschen.

All Serstechs férséljning fram till 31 mars 2021 har utgjorts av
Serstech 100 Indicator med bibliotek och tilloehér. En utmaning
i sdljarbetet har varit att instrumentet haft fa andra unika
egenskaper an lagt pris och liten fysisk storlek, vilket gynnat
vara konkurrenter och gjort det svarare for oss. Med de unika
funktionerna som Serstech Arx och ChemDash Pro introducerade
i mars 2021, i kombination med ett fortsatt konkurrenskraftigt
pris, &r férutsattningarna fér Serstech att vinna upphandlingar
battre idag an nagonsin tidigare. Om vara partners exempelvis
lyckas fa kunderna att efterfraga autofokus, séker tradlos
kommunikation, mjukvara med enterprise-funktionalitet eller
méatningar med ett enda knapptryck ar det bara Serstech som
kan vinna upphandlingen. Anvéndarvanlighet har varit det
frémsta ledordet nér Arx och ChemDash Pro utvecklades och
eftersom anvandarna i falt ofta saknar teknisk eller vetenskaplig
utbildning ar anvéndarvanligheten kritiskt viktig. Manga av vara
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kunder har uppgivet efterfragat ett instrument med en enda
knapp och utan mekaniska tilloehor, fér att undvika anvéndarfel,
felaktig fokus och misslyckade méatningar. Med Arx introducerade
vi aven QuickScan, en funktion for att genomféra en métning
med ett enda knapptryck och utan att géra en enda instéllning
eller byta nagot mekaniskt fokustillbehor. For en polis i falt, i en
ofta stressad situation och ikladd skyddshandskar, ar den har
enkelheten avgérande.

For férsta gangen erbjuder vi kunderna pa sdkerhetsmarknaden
instrument och |&sningar via ett hyresprogram. Som férsta och
hittills enda féretag i branschen erbjuder Serstech sina produkter
till uthyrning, vilket Iéser flera av kundernas problem och
dessutom adderar signifikant ytterligare véarde. Ett av de stora
hindren for kunderna idag &r att inkdpsprocessen via offentlig
upphandling ar sa lang och komplicerad, vilket gor att det kan
taflera ar fran det att ett behov uppstar tills det kan tillfredsstéllas.
Med Serstech Rental handlar det istéllet om veckor.

Serstech har etablerats som uppstickaren och nyskaparen pa
en relativt langsam och enhetlig marknad, som inte utmanats i
nagon storre utstrédckning sedan det férsta handhallna
Ramaninstrumentet lanserades for 15 ar sedan. Produkterna pa
marknaden &r tekniskt relativt lika och pris per enhet ligger pa
mellan 250 och 900 KSEK. Volymerna ar relativt sm3,
uppskattningsvis 4-6000 enheter om aret, om &n kraftigt och
ihallande vaxande. Marginalerna fér tillverkarna &r héga, dven
om produkterna ofta tillverkas for hand efter mottagna
bestéllningar och att skalférdelar darmed sallan uppnas.
Sakerhetsbranschen som helhet har mycket att léra fran den




oerhdrt mycket mer effektiva IT-industrin och héar finns stora
vinster att hdmta, vilket exempelvis Axis visat inom segmentet
dvervakningskameror.

Fér mindre kunder, exempelvis lokala polisorganisationer, kan
budgetbesluten innebara ett val mellan att képa en ny polisbil
och att képa ett Ramaninstrument. | de flesta fall vinner polisbilen
och identifiering av narkotika och andra kemikalier I6ser man da
istéllet pa ineffektiva satt med hjalp av externa, dyra och
ldangsamma metoder. | Sverige skickas narkotikabeslag till
Nationellt Forensiskt Centrum i Linkdping for analys, vilket ofta
tar runt tre veckor och har en direkt kostnad pa 3000 kr per
gang. De indirekta kostnaderna och kostnaden for hantering av
missténkta personer och beslag under vantetiden kan uppga
till betydligt stérre belopp.

Utvecklingen av ett Ramaninstrument &r resurskradvande,
eftersom tekniken &ar valdigt specialiserad och kréver
hégteknologisk kompetens inom manga omraden — optik,
elektronik, mekanik, mjukvara, algoritmutveckling och
industrialisering. Att utveckla ytterligare instrument baserat pa
konventionell teknik &r en méjlig vag framat for Serstech, men
vi skulle da ta risken att det vi utvecklar hamnar pa ungefar
samma niva som vara konkurrenters nuvarande och kommande
produkter. Vi har det senaste aret visat att vi tanker och agerar
annorlunda an resten av marknaden. Vi erbjuder sadant som
kunderna efterfragar, snarare &n satsar pa inkrementell
forbattring inom befintliga konventioner, som idag har stérre
fokus pa tekniken &n pa anvandarna. Nu ar det dags att ta nasta
steg inom produktutveckling och ldamna konkurrenternas
erbjudanden bakom oss.

De senaste aren har vi astadkommit mycket pa kort tid. Det
viktigaste vi gjort &r dock att vara lyhérda fér kundernas behov
och att observera deras beteenden. Vi har lagt mycket tid pa
att forsta vad som begransar marknadens storlek och varfor
kunderna valdigt ofta féredrar betydligt sdmre 16sningar &n det
vi eller konkurrenterna kan erbjuda. Vara produktlanseringar
och de férandringar vi gjort i var affarsmodell och
vardeerbjudande under 2021 adresserar delvis svaren pa
fragorna som vi stallt. Det vi idag erbjuder kommer att lata oss
véaxa mycket kraftigt framover — troligen mer &n det faststéllda
och ambitiésa malet om 50% tillvaxt om aret i genomsnitt. Vi
vill nu ta ytterligare ett stort steg framat och |6sa kundernas
kvarvarande behov och darmed gora det mgjligt att adressera
en oerhért mycket bredare marknad, en marknad som ar
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mangdubbelt storre &n den som vi och vara konkurrenter idag
befinner oss pa.

For att sdkerstalla att vi bade &r férst och att vi kan ta en stor
del av den nya marknaden kommer vi att starka upp var
utvecklingsorganisation bade i Sverige och i Rumaénien.
Rekryteringen har redan pabérjats.

Produktplattformen som vi kommer att utveckla kommer i
manga avseenden lana framgangsrika koncept fran IT-industrin
och sikta pa en mycket hog kostnadseffektivitet och en
skalbarhet i produktion och distribution. Att vi utvecklar en
plattform, snarare &n en produkt, innebéar att vi kommer att
kunna erbjuda varianter till olika kundgrupper och dérmed héja
vardet per spenderad krona for respektive kundgrupp. De
tekniska landvinningarna inom var forskning och utveckling det
senaste aret beddéms vara patenterbara och ar radikalt
annorlunda an konventionell teknik som finns pa marknaden
idag. Vara forskningsresultat har dvertygat oss om att vi 16st de
framsta problemen som befintliga och framfér allt potentiella
kunder idag upplever med handhallna instrument. Den nya
produktplattformen fér snabb och effektiv identifiering av farliga
och andra @mnen kommer att férandra marknaden i grunden.
Kundernas budgetbeslut kommer inte langre krava svara val.

Rekryteringen av ytterligare spetskompetens till var
utvecklingsavdelning pagar och vi rdknar med att starta
utvecklingen av den nya plattformen efter sommaren i ar. Om
planen haller kommer den férsta produkten baserat pa den nya
plattformen att vara redo f6r marknaden i slutet av 2023. Vart
befintliga utvecklingsteam &r synnerligen kompetent, om an
litet, och utgdr en mycket bra grund att bygga vidare pa det
kommande aret. En del av arbetet kommer att géras med
externa resurser, men all kdrnkompetens kommer att behallas
internt. Patentansékningarna kommer att lamnas in forst nar vi
har ungefar ett ar kvar till lansering, for att undvika att
konkurrenterna blir férvarnade om vad som haller pa att handa.

Det é&r séllan man far mojligheten att féréandra en marknad i
grunden. Vi &r évertygade om att vi kommer att géra precis det
och vara den lilla, innovativa utmanaren som tar ett stort steg
forbi de konventionella storbolagen. Vi har definierat en vag
som later oss utveckla ett helt nytt marknadssegment som &r
langtstorre 8n hela var befintliga marknad. Under utvecklingstiden
raknar vi med att fortsatta var snabba tillvaxt, baserat pa vart
nyligen expanderade och konkurrenskraftiga produkterbjudande.
Framtiden ser mycket ljus ut.

Stefan Sandor, CEO




VILLKOR FOR ERBJUDANDET

Erbjudandet

Styrelsen beslutade den 29 mars 2021 villkorat av godkénnande
pa arsstdmman som holls den 30 april 2021 om att genom en
foretradesemission av aktier 6ka Bolagets aktiekapital med hégst
1414 396,35 SEK genom nyemission av hdgst 12 572 412 aktier,
envar med ett kvotviarde om 0,1125 SEK per aktie. Aven
allménheten ges mojlighet att teckna aktier i nyemissionen. Det
totala emissionsbeloppet uppgar till hogst 24 516 203,40 SEK.
En (1) befintlig aktie i Bolaget berattigar till en (1) teckningsratt.
Sjutton (17) teckningsratter ger innehavaren ratt att teckna tre
(3) nya aktier. Priset per aktie (teckningskurs) ar faststallt till 1,95
SEK. Courtage utgar ej.

Foretradesratt till teckning

Den som pa avstamningsdagen den 5 maj 2021 ar aktiedgare i
Bolaget &ger foretrddesratt att teckna aktier i
féretradesemissionen i relation till tidigare innehav varvid en (1)
befintlig aktie medfor erhallande av en (1) teckningsratt. Sista
dag for handel i Bolagets aktie med ratt till deltagande i
féretradesemissionen ar den 3 maj 2021. Férsta dag for handel
i Bolagets aktie utan ratt till deltagande i féretradesemissionen
ar den 4 maj 2021.

Teckningsperiod

Teckning av aktier ska ske under tiden fran och med den 7 maj
2021 till och med den 21 maj 2021. Efter teckningstidens utgang
blir outnyttjade teckningsréatter ogiltiga och férlorar darefter sitt
varde. Outnyttjade teckningsratter bokas bort fran respektive
aktiedgares VP-konto utan sarskild avisering fran Euroclear.

Handel med teckningsratter

Handel med teckningsratter ager rum pa Nasdaq First North
Growth Market Stockholm under perioden 7 maj 2021 till och
med den 18 maj 2021. Aktiedgare ska vénda sig direkt till sin
bank eller annan férvaltare med erforderliga tillstand for att
genomfora kép och férséljning av teckningsratter. Teckningsratter
som forvarvas under ovannamnda handelsperiod ger, under
teckningstiden, samma ratt att teckna aktier som de
teckningsratter aktiedgare erhaller baserat pa sina innehav i
Bolaget pa avstamningsdagen. Erhallna teckningsratter maste
antingen anvandas for teckning senast den 21 maj 2021 eller
avyttras senast den 18 maj 2021 for att inte forfalla vérdelésa.

Emissionsredovisning och anmalningssed|ar
Direktregistrerade aktiedgare

De aktiedgare eller foretradare for aktiedgare som pa
avstamningsdagen den 5 maj 2021 var registrerade hos Euroclear,
erhaller fértryckt emissionsredovisning med vidhdngande
inbetalningsavi, anmalningssedel fér teckning med stéd av
teckningsratter, anmalningssedel fér teckning utan foretrade,
folder innehallande en sammanfattning av villkor for
foretradesemissionen med héanvisning till fullstéandigt
memorandum samt ett penningtvattsformular. Information
kommer att finnas tillgénglig pa Nordic Issuing’s hemsida (www.
nordic-issuing.se) samt pa Bolagets hemsida (www.serstech.com)
fér nedladdning. Den som ar upptagen i den i anslutning till
aktieboken sarskilt forda forteckningen 6ver panthavare med

flera, erhaller inte ndgon information utan underréttas separat.
VP-avi som redovisar registreringen av teckningsratter pa
aktiedgares VP-konto utsandes ej.

Forvaltarregistrerade aktiedagare

Aktiedgare vars innehav av aktier i Bolaget &r forvaltarregistrerade
hos bank eller annan férvaltare erhalleringen emissionsredovisning
eller anmaélningssedel, dock utsédndes folder innehallande en
sammanfattning av villkor for féretradesemissionen och
hanvisning till fullsténdigt memorandum. Teckning och betalning
ska istallet ske i enlighet med anvisningar fran respektive bank
eller férvaltare. Observera atti det fall nyttjande av teckningsratter
sker via en bank respektive férvaltare bér detta ske tidigt i
teckningstiden pa grund av att respektive bank/férvaltare kan
satta olika tidsgranser for sista dag for teckning.

Teckning med stod av féretradesratt

Teckning med stod av foretradesratt ska ske genom samtidig
kontant betalning senast den 21 maj 2021. Teckning genom
betalning ska géras antingen med den fortryckta inbetalningsavi
som bifogas emissionsredovisningen, eller genom
betalningsinstruktioner pa anmalningssedeln fér teckning med
stod av teckningsratter enligt féljande tva alternativ:

1. Emissionsredovisning — fértryckt inbetalningsavi

| det fall samtliga pa avstamningsdagen erhallna teckningsratter
utnyttjas fér teckning ska endast den fortryckta inbetalningsavin
anvéndas som underlag fér teckning genom kontant betalning.
Anmalningssedel for teckning med stod av teckningsréatter ska
da inte anvéndas.

2. Anmalningssedel med stéd av teckningsrétter

| det fall ett annat antal teckningsréatter &n vad som framgar av
den foértryckta emissionsredovisningen utnyttjas for teckning,
t.ex. genom att teckningsratter forvérvas eller avyttras, ska
anmalningssedeln fér teckning med stod av teckningsratter
anvéndas som underlag fér teckning genom kontant betalning.
Aktiedgaren ska pa anmaélningssedeln uppge det antal
teckningsratter som utnyttjas, antal aktier som denne tecknar
sig for samt belopp att betala. Ofullsténdig eller felaktigt ifylld
anmalningssedel kan komma att l[damnas utan avseende.
Anmalningssedel for teckning med st6d av teckningsréatter kan
erhallas fran Nordic Issuing’s hemsida (www.nordic-issuing.se).
Ifylld anmalningssedel ska i samband med betalning skickas till
nedanstdende e-postadress och vara Nordic Issuing tillhanda
senast den 21 maj 2021. Anmélan ar bindande.

E-post: info@nordic-issuing.se (inskannad anmélningssedel)

Ovrigt

Styrelsen i Bolaget forbehaller sig ratten att forlanga
teckningstiden samt tiden for betalning. Teckning av nya aktier,
med eller utan stéd av teckningsratter, ar bindande. For det fall
ett for stort belopp betalats in av en tecknare for aktier kommer
overskjutande belopp aterbetalas, belopp understigande 100
SEK aterbetalas ej. Styrelsen ager inte ratt att dra tillbaka/
aterkalla erbjudandet.
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FOR YTTERLIGARE INFORMATION, . . >

VANLIGEN KONTAKTA:

Stefan Sandor, \\

VD, Serstech AB
telefon: +46 739 606 067
email: ss@serstech.com

Thomas Pileby,
Styrelseordférande, Serstech AB
telefon: +46 702 072 643
email: tp@serstech.com

Eller besok: www.serstech.com




