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Om Serstech

Lösningar för identifiering av farliga ämnen
Försäljning genom globalt partnernätverk
20 anställda 
Huvudkontor i Lund
All produktion i Sverige
Noterat på Nasdaq First North Growth Market
Målsättning om minst 50% tillväxt om året i genomsnitt
Lönsamt sedan Q3 2020



Serstechs teknik, Ramanspektroskopi

Kräver inget underhåll av instrumentet
Förstör inte provet
Påverkar inte provet
Provet kan analyseras genom plast och glas

Serstech Arx

Okänsligt för vatten
Inga förbrukningsartiklar
Provet behöver inte förberedas
Kan inte luras med simulanter





Snabba beslut på plats



Identifiering genom förpackningar



Vägen till säkerhetsmarknaden

Försäljning genom ”offentliga” upphandlingar

Långa försäljningsprocesser – ofta flera år
Upphandlingar avgörs innan de publiceras

Fysiska demos på plats alltid viktigt – lokal narkotika

Säkerhetsbranschen vill inte testa nya produkter 
Första kunden i ett land är väldigt svår att få

Coast Guard
Australien

WCO
Global

FN

Coast Guard
USA

Narcotics
Singapore

CIA
USA

National police
Sydkorea
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Tullen
Irland

Tullen, Italien Polisen, Frankrike Polisen, 
Hong Kong





Säljteamet och partnerkanalen

Två säljpersoner i Sverige

Fem lokala säljpersoner från och med 2020

Partnerkanalen
93 partners runt om i världen
Project protection program
Ett stort antal metrics för utvärdering och uppföljning

År Antal partners som vinner 
upphandlingar

Leverans till antal länder

2018 4 4

2019 7 8

2020 21 20



Utvecklingen av Serstech

2016 2018 2019 2020 2021 2022

Prototyp
Serstech 100 Indicator 

(S100)

Kommersiell
satsning inleds Första OEM-kund

Säljteam etableras

Partnernätverket
täcker alla prioriterade 

marknader

S100 
färdigutvecklad

Serstechs dotterbolag i 
Rumänien etableras. 

Stärkt fokus på 
mjukvara och lösningar

Serstechs SERS-kit
lanseras

Geografisk täckning av 
partnernätverket komplett

Första avtalet 
med en 

säljpartner skrivs 
under

Första kvartalet med 
både lönsamhet och 
positivt kassaflöde

Lansering av 
Serstech Arx

Serstech Arx+
ChemDash Pro

ChemDash Pro+

Serstech Rental
lanseras

Nästa generations
produkter påbörjas

Godkänt 
patent på 
autofokus

Godkänt patent SERS

Antalet inkommande 
produktförfrågningar 

har ökat med en 
faktor 100 jmf med 

2018

Andra kvartalet med 
både lönsamhet och 
positivt kassaflöde

Tredje lönsamma 
kvartalet

Lönsamhet



Försäljningsutveckling
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Balanslikviditet och resultat, senaste 12 månaderna

Balanslikviditeten stabil
Trenden något positiv

Positivt resultat
Trenden positiv

Negativ påverkan från
Stora utvecklingskostnader 2020
Corona-effekt under 2020-2021

Sänkta fasta kostnader
3 MSEK lägre per kvartal
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Hög innovationsgrad och snabb produktutveckling

Serstech 100 Indicator Serstech Arx och Arx+
Lanserades 31 mars 2021

Patenterad autofokus

Serstech SERS-kit
Lanserades Q3 2019
Patenterad lösning



Marknaden och kunderna

Marknadsstorlek idag runt 1,5 miljarder kronor och växande
Serstechs fördelar: storlek/vikt, pris, service, kundanpassning, mjukvara, funktion (Arx)
Befintlig produktportfölj är väldigt väl anpassad efter marknadens behov

Kundgrupper
Offentliga säkerhetskunder
Läkemedelsproducenter

Konkurrenter
Manuella våtkemiska metoder, liknande pH-papper (doppa/blanda/skaka)
Andra instrumenttillverkare, främst från USA

Främsta begränsningen av marknadsstorleken idag är enhetspris (250-900 KSEK)



Emissionen

Konkurrenterna fokuserar på inkrementella förbättringar
Teknisk konstruktion är väldigt likformig från alla tillverkare
Branschen utvecklas långsamt på grund av konservativa kunder

Disruption möjlig!

Serstech har tagit fram produktkoncept som kan förändra marknaden i grunden
Flera patentmöjligheter identifierade

Emission under maj och utvecklingsstart i september 2021
Emissionen är 100% garanterad, till största delen av styrelsen och ledningen



Sammanfattning

Kort tid från start till 
lönsamhet, med kraftig 
tillväxt

Stark befintlig 
produktportfölj med lång 
kvarvarande livslängd

Väletablerat 
partnernätverk med 
global täckning

Hög innovationsgrad 
och snabb 
produktutveckling

Växande marknad, med 
möjlighet att bredda 
marknaden signifikant

Disruption möjlig!



Frågor?

• ss@serstech.com
• 0739-606067


