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Kvartalsrapport 1 2014

e Séljpartners har etablerats fér 16 lander
e Svensk industritillverkning av instrument i full gang
e Alla tillverkade instrument levererade till kunder och saljpartners

e Fo6rhandlingar om leverans av storre antal till Asien har inletts

e Nettoomsattningen uppgick till 41 KSEK (271 KSEK)

e Periodens resultat uppgick till -1324 KSEK (-279 KSEK)
e Resultat per aktie: SEK -0,10 (-0,02)

e Eget Kapital per aktie: SEK 1,10 (1,12)

Verksamheten

Serstech AB (publ), med organisationsnummer 556713-9893, ar ett innovativt instrumentféretag som
hjalper kunder inom sakerhet och industri att spara tid, pengar och ibland dven liv genom snabb, enkel och
kostnadseffektiv kemisk identifiering. Serstechs sma handhallna instrument bygger pa den sa kallade
Ramanspektrometern och mojliggér genom miniatyrisering att ett stérre antal instrument kan anvandas
direkt av den kontrollerande personalen. Darmed forlangs laboratoriets rackvidd ut till platsen dar proverna
finns, vilket ger kunderna majlighet att fatta ratt beslut direkt pa platsen samtidigt som beslutstiden kortas
och en kostnadseffektiv handlaggning uppnas.

Instrumentet bygger pa en laser, som belyser provet som ska undersokas. Pa displayen visas efter mindre
an en halv minut vilket &mne det ar. Anvandningarna inom siakerhetsomradet ar manga. Tjansteman inom
tull och polis kan identifiera narkotika och sprangamnen. Militdren kan identifiera hot i svara situationer.
Raddningstjansten kan identifiera farliga amnen och férhindra olyckor som kan drabba bade méanniskor och
miljon.

En stor fordel med Serstechs teknik ar att den latt kan anpassas till olika kunders nationella och individuella
behov. Det ar inte bara spraket som kan dndras, utan dven vilka @mnen som ska kunna identifieras och vilka
atgarder som ska rekommenderas. Att bygga in dessa databaser ingar i de tjanster som Serstech erbjuder.

Serstech AB (publ) har sin bas i Lund &r listat pa AktieTorget under beteckningen SERT.

Serstechs vision ar en varld dar kemisk identifiering ar en naturlig del i samhallet for forbattrad trygghet,
hélsa och miljo tack vare sma uppkopplade instrument fran Serstech.
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Vasentliga handelser under perioden

Under perioden har Serstech fokuserat pa att bygga upp ett natverk av séljpartners. Redan i januari erholl
Serstech en order pa ett instrument for analys av kemiska substanser sasom narkotika, fran ett foretag i
Sydostasien. Képaren forser regionen med analysinstrument framst inom sakerhetssektorn och kommer
att anvandas for utvardering och test. Testerna kommer att medféra volymordrar vid positivt utfall.

Under februari manad kunde styrelsen meddela att Serstech séljer ett par handhallna instrument och
samtidigt tecknar avtal med tva sdljpartners i Japan. De kommer nu att paborja sitt forsiljningsarbete mot
sakerhets- respektive industrikunder. Affarerna foljer av Serstechs okande narvaro pa den asiatiska
marknaden. Japan ar ett hogt industrialiserat land med en stor tillverkningsindustri kand for sin hoga
kvalitet. Att kunna méata inkommande ravaror ar darfor betydelsefullt. Samtidigt ar kraven pa tekniken
mycket hoga varfor en lyckad lansering pa en av virldens tuffaste marknader kan anses utgér en
kvalitetsstampel pa Serstechs instrument.

Under forsta kvartalet skedde en stor satsning pa tillverkning. Bolagets instrument tillverkats nu i Sverige
av ett mycket erfaret bolag med specialisering pa produktion av matutrustning for bland annat
medicinteknik och forsvar/sakerhet. Samarbetet innebar att Serstechs instrument nu serietillverkas och
finns klara for leverans. Detta ger ocksa mojlighet att skala upp tillverkningskapaciteten snabbt, samt
sakerstaller kvalitéten och viktiga certifieringar. All specifik produktions- och testutrustning, liksom
dokumentation och IP tillhor Serstech. | ljuset av efterfragan pa instrument och for att inte drabbas av
forlangda leveranstider pa grund av sommarsemestrar i tillverkningen har Serstech valt att lagga ytterligare
bestdllningar av instrument. Detta har emellertid paverkat likviditeten negativt.

Genom att valja en samarbetspartner for tillverkning har Serstech valt ett annat arbetssidtt an vad
konkurrenterna har gjort. Styrelsen ar emellertid 6vertygad om att Serstechs metod ar den ratta da den ger
bolaget tillgang till specialiserad tillverkningskompetens, skapar stérre flexibilitet och binder mindre kapital,
vilket ger en konkurrensmassig fordel.

I slutet av mars kunde Serstech meddela att bolaget blivit teknikpartner till ett medicintekniskt féretag som
tagit fram en metod for att detektera bakterier i ldga koncentrationer. Det 6ppnar for ett flertal stora
marknader. Bakterier kan skapa avbrott inom vattenfoérsorjningen for hela stader, leda till infektioner och
smitta for saval djur som manniskor, samt anvandas for terror och hot. Snabba och enkla metoder for att
hitta de farliga bakterierna tidigt ar saledes mycket intressanta och Serstech ser en stor potentiell marknad
i samarbetet. Serstech kombinerar darmed den sa kallade Raman-tekniken med SERS-tekniken. Det ar annu
sa lange for tidigt att uttala sig om det framtida ekonomiska vardet att detta samarbete. Férhoppningen &r
emellertid att detta samarbete skall resultera i fakturering under manga ar.

Media har rapporterat om Serstech och bland annat uppmarksammades Serstech som en lyckad utveckling
i samarbete med Almi Invest.
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Viasentliga handelser efter periodens utgang

Den 4 april 2014 holls en ordinarie bolagsstdmma i Serstech varvid bolagsstamman bland annat valde att
faststdlla arsredovisning och revisionsberattelse, att vinstdisposition skulle ske i enlighet med den
faststdllda balansrakningen samt att bevilja ansvarsfrihet at verkstdllande direktér och styrelsens
ledamoter.

Till styrelsen omvaldes Thomas Pileby, Anders Laurin samt Jorg Hibner. Lars Zetterquist avbojde omval da
han kommer att bli Serstechs saljpartner for Benelux marknaden.

Arsstaimman bemyndigade styrelsen att inom ramen for gillande bolagsordning, intill tiden foér nasta
arsstimma, vid ett eller flera tillfallen, fatta beslut om nyemission av aktier, teckningsoptioner och/eller
konvertibler, med eller utan avvikelse fran aktiedgarnas foretradesratt.

| mitten av april 2014 kunde Serstech meddela att bolaget tecknat avtal med en rad internationella
sdljpartners som ger lokal forsaljnings- och marknadsforingsexpertis i 15 lander utdver Sverige. Fokus ligger
i norra Europa samt i Asien, vilket tillfér bade kunder i ndromradet samt tillgang till stora marknader.
Samtliga saljpartners inleder sin forsaljning under det andra kvartalet 2014.

Serstechs strategi for att snabbt kunna vaxa ar att arbeta med férséljningspartners med lokalt ndtverk och
expertis inom bade forsaljning och marknadsforing. De vet vilka massor som det ar vart att delta pa och
vilka behov de lokala kunderna har samt hur dessa ska kontaktas. De har dven teknisk kompetens for att
hantera support pa det lokala spraket och kan vid behov hjalpa till med 6versattningar. Denna strategi ger
forsaljningen en flygande start och kostar mycket mindre an att anstélla egen personal.

Forutom Sverige, som bearbetas direkt av Serstech, sa finns idag sédljpartners i Finland, Estland, Polen,
Holland, Belgien, Luxemburg, Japan, Kina, Indien, Singapore, Thailand, Myanmar, Kambodja, Malaysia och
Indonesien.

Serstech har forutom I6pande uppdateringar av mjukvaran i sitt instrument aven lanserat en ny mjukvara,
”Serstech Spectrum Tool”, vilket ger kunderna mojlighet att hantera och exportera sina matningar till
etablerade analysprogram, vilket efterfragats av kunder. Den nya mjukvaran delas som 6ppen kéllkod for
snabb spridning och vidareutveckling.

Forsdljning och resultat

Nettoomséattningen uppgick till 41 KSEK (271 KSEK). Det redovisade resultat blev -1.324 KSEK (-279), vilket
ar enligt plan. Resultatet paverkas dels av kostnader for utveckling (personal och 6kade omkostnader for
tillverkning), dels av laga intakter da bolaget som tidigare meddelats satsar pa att snabbast mojligt
fardigstalla instrumentet och darmed inte langre arbetar med externt finansierade konsultuppdrag, vilket
bidrog till att 6ka forsaljningen 2014.

Resultat per aktie uppgick till -0,10 SEK per aktie (-0,02).
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Likviditet och finansiering
Den 31 mars 2014 uppgick bolagets likvida medel till 2.558 KSEK (1.913). Bolaget hade per rapportdatumet
langfristiga rantebarande skulder om 176 KSEK (185).

Eget kapital, aktiekapital och antal aktier
Per 31 mars 2014 uppgick Serstechs egna kapital till 14.456 KSEK (15.780) varav 1.482 KSEK (1.482)
utgjordes av aktiekapital, 0 KSEK (0) av bundna reserver och 14.298 KSEK (17.841) av fritt eget kapital.

Aktiekapitalet ar fordelat pa 13 176 676 aktier med ett kvotvdarde om SEK 0,11. Samtliga aktier utgors av
samma serie och dger samma ratt till rost och vinst i bolaget. Aktien handlas pa AktieTorget sedan den 28
augusti 2013 under kortnamnet SERT och med ISIN-kod SE0005365095. Per den 31 mars 2014 hade bolaget
cirka 700 aktiedgare.

Bolagets soliditet uppgick den 31 mars 2014 till 81 procent (89).

Anstillda
Per den 31 mars 2014 hade Serstech 9 anstéllda (3).

Insynspersoners innehav i bolaget
Per den 31 mars 2013 hade foljande insynspersoner nedanstaende aktieinnehav registrerade direkt och
indirekt.

Namn Befattning Aktier

Joérg Hiubner Ledamot 800 000
Peter Hojerback VD 1062 000
Anders Laurin Ledamot 12 095
Thomas Pileby  Styrelseordférande 797 000
Lars Zetterquist Ledamot 998 000
Johan Olander  Ovrig med insyn 20000

Utsikter for bokforingsaret 2014

Styrelsen for Serstech AB (publ) gér bedomningen att framtidsutsikterna ser fortsatt mycket lovande ut. De
tekniska riskerna har minimerats och tillverkning ar igang. Marknadsriskerna ar ocksa minskade da ett
internationellt forsaljningsnatverk etablerats. Styrelsen valjer emellertid inte att ga ut med nagon prognos.
Styrelsen anser att det ar fel att komma ut med en prognos for verksamheten da forsaljnings- och
marknadsforingsinsatserna for bolagets egenutvecklade system pabdrjats och detta just nu utvarderas av
ett stort antal potentiella kdpare.

Sida 4|9



SERSTECH

”Aret har fétt en riktigt lovande start. Vi har lanserat var Indikator - den handhdlina Raman-spektrometern.
Den hjdlper kunder och anvdndare utan tidigare teknisk erfarenhet att snabbt och ldtt identifiera kemiska
dmnen. Modjligheten att identifiera dem pd plats sparar tid, pengar och ibland dven liv. Den senaste
mdnaden har vi knutit avtal med séljpartners som tdcker femton ldnder utéver Sverige. Tillsammans med
dem far vi ytterligare referenskunder och stérre avtal pd plats.

Vardagen fér vdara kundgrupper innebdr en sténdig strém av kemiska dmnen som i nya kombinationer kan
dstadkomma skador. Att hantera dem krdver medvetenhet och kunskap. Med Indikatorn kan poliser direkt
pd plats identifiera olagliga émnen som narkotika. De kan agera snabbt och géra fler beslag. Det ér ocksd
et nytt vapen mot de syntetiska drogerna, som blir fler och fler.

Serstech ser hur rdddningstjénsten kan agera snabbare och effektivare néir de bekdmpar bréinder eller méter
situationer som kan leda till katastrofer fér miljén. Industrin hanterar idag méngder av kemiska rdvaror —
ett misstag kan kosta bdde pengar och orsaka fara for mdnniskors hélsa. Nér de Idtt kan verifiera vilka
dmnen de hanterar kan de snabba upp produktionen. Som ett exempel anvdnds vdr Indikator nu inom det
medicintekniska omrddet for att identifiera enstaka bakterier. Vi ér ocksa del i ett miljérelaterat projekt som
mdter toxiner i vatten. Mdjligheterna dr stora och vara I6sningar kan verkligen géra skillnad.

Anvdndningsomrddena dr mdnga dven om instrumentet dr detsamma. Det som skiljer dr mjukvaran och
databaserna. Att ldtt kunna géra anpassa dem blir viktigt och det mdste vara enkelt och flexibelt. Eftersom
Indikatorns pris tillater volyminkép kan kunderna ha manga instrument. De ger tillsammans en stor méngd
intressant data, som analyseras och ge nya insikter och beslutsunderlag. Den skapar helt enkelt positiva
systemeffekter fér hela verksamheten.

Att féretaget nu har férséljiningspartners i femton ldnder utanfér Sverige och kunder som ser virdet i
Indikatorns prestanda dr méjligt genom det team av rutinerade och vassa medarbetare som vi har i bolaget.
De har mangdrig erfarenhet av internationella framgdngsprojekt och vet hur de ska bygga attraktiva
kundlésningar med de senaste IT-verktygen och i ndtverk av samarbetspartners. | takt med framstegen ékar
vi var marknadsféring, som naturligt kommer att fa stérre betydelse och omfattning under 2014.

Sammantaget har vi en fantastiskt spdnnande utveckling framfér oss och ser med stor entusiasm fram mot
att etablera Serstech som en verklig ledare inom omradet for kemisk identifiering. Marknaden dr mogen for
vara lésningar och vi har en unik position i form av vart lilla och kostnadseffektiva instrument, sdrskilt
tillsammans med den mjukvara och de tjéinster som vi lanserar under dret. Jag hoppas att du vill vara med

som investerare och stddja tillvixten av vad jag hoppas blir ndsta svenska exportsuccé.”, siger Peter
Hojerback, VD for Serstech.
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Redovisningsprinciper
Rapporten har upprittats i enlighet med Arsredovisningslagen och Bokféringsnamndens allménna rad samt
Redovisningsradets rekommendation RR 15 betrdffande immateriella tillgangar.

Bolagets tillgangar och skulder upptas till anskaffningsvardet respektive nominellt virde om ej annat
framgar.

Denna rapport har ej varit foremal for 6versiktlig granskning av bolagets revisor.

Kommande rapporttillfillen
Bolaget lamnar aterkommande ekonomisk information enligt féljande plan:

22 augusti 2014 Halvarsrapport
21 november 2014 Kvartalsrapport Q3

For mer information vanligen kontakta:
Peter Hojerback, VD,

+46 709 759 000

ph@serstech.com

Thomas Pileby, Styrelseordférande
+46 702 07 26 43
tp@serstech.com

Eller besok www.serstech.com

Om Serstech

Serstech identifierar kemikalier med hjélp av vdérldens troligen minsta och mest kostnadseffektiva
Raman-spektrometer. Den kan byggas in fér processévervakning eller anvéndas i form av ett
handhdllet instrument. Eftersom mdtningarna inte kréver nagra forberedelser och gdr igenom sdvdl
vatten som glas och plast finns manga anvédndningsomrdden. Kunder inom industrin sparar tid och
pengar genom snabb och enkel kvalitetskontroll av rdavaror, medan kunder inom tull, polis och
miljésékerhet identifierar knark och farliga dmnen.
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O SERSTECH

Chemical identification for a safer world m

Serstech AB Reporting period: mar-14
000 SEK YTD
Actual Prev Year
INCOME STATEMENT
Net sales 41 271
Contributions 93 32
Capitalized project costs 4047 622
Total Net Income 4181 925
COGS 0 -14
CB1 4181 911
Overhead costs -5479 -1175
Whereof salary/soc benefits -1733 -730
Depreciations -15 -3
Financial Net -11 -12
Net Profit -1324 -279
Tax
Net result -1324 -279
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BALANCE SHEET
Assets 14-03-31| 14-02-28| 13-12-31
Fixed assets
Intangible assets 13 863 11683 9816
Machinery & Equipment 274 279 276
Total Fixed Assets 14 137 11962 10092
Inventory 0 0 0
Acounts receivable -1 41 118
Other current assets 0 0 696
Prepaid expenses/Accrued Income 1145 155 226
Cash/Bank 2 558 4715 6 608
Total current Assets 3702 4911 7 648
[ Total Assets 17839 16873 17740
Equity and liabilities
Share capital -1482 -1482 -1482
Non-registerrred share capital 0 0 0
Profit/loss brought forward -14 298 -14 298 -17 841
Net result 1324 792 3543
Total Equity -14 456 -14 988 -15780
Long term liabilities -120 -130 -148
Overdraft facilities 0 0 0
Total long-term liabilites -120 -130 -148
Acounts payable -2 230 -1141 -709
Other current liabilities -111 -111 -111
Accrued Expenses/prepaid Income -922 -503 -992
Total Current Liabilities -3263 -1755 -1812
Total Equity and Liabilities -17 839 -16 873 -17 740
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Serstech AB

CASH FLOW

Net result
+ Depreciation
Cash flow from operations

+/- Change in Inventory

+/- Change in current assets
+/- Change in current liabilites
+/- Loans

Cash Flow before invest.

Cash / share contributions

+/- Activated costs
+/- investments

Net Cash Flow

Opening Balance Cash/Bank
Closing Balance Cash/Bank

KEY RATIO

Profit Margin %
Return on assets
Return on equity

Liquid ratio
Solidity

Reporting period: mar-14
YTD
Actual Prev Year
-1324 -839
15 16
-1309 -823
0 0
-104 -80
1451 -965
-28 -47
10 -1915
0 3811
-4 047 -1212
-13 0
-4 050 684
6 608 1229
2 558 1913
YTD
Actual Prev Year
-31,67% -30,16%
-7,36% -1,51%
-9,16% -1,77%
14-03-01 13-12-31
113% 422%
81% 89%
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